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※本記事に関するご要望・改善等ございましたらお気軽にご連絡ください。
お問い合わせはコチラ⇒TEL049-258-5315

皆様、明けましておめでとうございます。
昨年の終わり頃にはコロナの影響も少し落ち着いて日常を取り戻してきましたが、今年はさらに落ち着いて日本経
済も上向いていくことを願っています。そこで今年の初めは私がよく聴くシンガー・ソングライターの竹内まりや
のエピソードを紹介させていただきます。

竹内まりやは、デビューしてから人気はありましたが、デビュー前の予想とは大きくかけ離れた、アイドル的な売
られ方に疑問を持ち、体力的・精神的に消耗して、山下達郎との結婚を機に約２年間の休業に入りました。山下達
郎が立ち上げたレコード会社に移っての復帰の第一作は彼のプロデュースで制作することに。山下達郎は従来に路
線を踏襲する形で、自分や他のシンガーからの楽曲を中心にアルバムを考えていたそうです。

そんなある日、竹内まりやが「この２年間で書きためた曲があるので聞いて欲しい」とカセットテープを持ってき
ました。録音されていた曲はどれもクオリティが高く、驚いた山下達郎は「なぜこんな曲が書けるのに、これまで
やってこなかったのか？」と聞いたそうです。「このクオリティなら自分はもとより、他の作家はいらない」と全
曲を彼女の作詞作曲でアルバムを制作しました。このアルバムは竹内まりやのどのアルバムよりも大きな売り上げ
を記録し、今につながるシンガー・ソングライター竹内まりやへ転身するきっかけになりました。

このエピソードは竹内まりや自身が気付いていない魅力が実は自分に備わっていたということであり、その魅力を
山下達郎という他人が発見したということです。これは企業についても言えることかもしれません。特に中小企業
は自身の商品やサービス、あるいは毎日そこにいる従業員の強みをつい見落としがちです。自分たちより上位の企
業や大企業のことばかりを意識して、同じ土俵で戦おうとして困難になる場合が少なくありません。自分たちには
こんな魅力や強みがあるということを外からではなく、自ら見つめ直して発見することができれば、成長すること
ができる企業がまだまだたくさんあるはずだという思いが強くあります。

もうひとつ、自分たちの魅力と強さに気づいて、それをビジネスとして成功させたエピソードです。徳島県に上勝
(かみかつ)町という人口が1500人弱の小さな町あります。人口の半分が65歳以上であり、面積の86％が山林という限
界集落のようなイメージかもしれません。そんな上勝町で、あるビジネスが成功を収めています。旅館や料亭など
で食事をすると、料理の横に色鮮やかな季節の葉っぱ「つまもの」が添えられていることがありますが、上勝町で
は、そのつまものを全国の料亭に出荷することで、年間2億6000万円もの売上を出しています。でもこの葉っぱ、上
勝町ではそこらじゅうにあるもので、無料で手に入るものです。このことに気づいたのは地元の農協職員で、料理
に添えられていた葉っぱを持ち帰る女性客の姿を見て「この葉っぱはビジネスになる」とひらめいたのだそうです。

次へのステップ、成長への階段は、もしかしたらすでに自分たちの身近にあるのかもしれません。そんな気持ちに
させるエピソードを２つ、２０２２年の初めに紹介させていただきました。私自身も今年は足元を見つめ直して一
歩ずつ前に向かって進んで行きたいと考えています。
本年もどうぞよろしくお願いいたします。

“食”の分野で役立つマーケティング情報

木下康司 きのしたこうじ
1966年生まれ。キノ・アンド・カンパニー株式会社 代表取締役。
デザインとコミュニケーションの力を使い商品やサービスの価値を高めてブランド力を作り出すことに取り組み続けている。

http://www.kino-company.com

1月 玉葱商品産地情報

産地 状況

国産黄玉葱 北海道 Mサイズ中心の加工となります

輸入黄玉葱 USA ご要望頂ければ手配をさせて頂きます

中国剥き玉葱 甘粛省 品位は安定しています 価格は上昇しています

国産赤玉葱 北海道 品位が不安定です 品質保持が難しいです

輸入赤玉葱 USA ―


